  Модель 
создания убойного цеха.

        РЕЗЮМЕ

	Инициатором проекта выступает:
	

	Ответственное лицо:
	

	Контактный номер:
	

	Электронная почта:
	

	Область:
	Сельское хозяйство


Наименование проекта: Создание нового современного убойного цеха в селе_______________________________________________________района ___________________________ области Кыргызской Республики.

Краткое описание проекта:  Создание эффективной организации убойного цеха с применением промежуточного  накопления  для сортировки и дальнейшего его сбыта на внутренний и внешний рынок.

Цель проекта - увеличить объемы  производства  мяса и продуктов его переработки, через стимулирование местных фермеров, повысить занятость  трудоспособного  сельского и частично городского населения.

Кыргызская Республика – горная, аграрная  страна, где 94% площади занимают горы и 65 % населения живут в сельской местности, естественно это создаёт благоприятное условие для развития животноводства.  

Успешное развитие  сельскохозяйственного производства зависит от реализации производимой  продукции по выгодной цене без лишних издержек. В связи с этим предлагается создание  современного убойного цеха по первичной переработке и дальнейшему сбыту продукции. 
В данном проекте убойный цех, соответствующий ветеринарным, санитарным и другим требований с целью предупреждения, не допущения проникновения и распространения опасных болезней, токсинов, биологических и химических веществ т.е. предупреждение возможной эпизоотической ситуации.
План достижения цели:

- Сооружение  современного убойного цеха с инженерным и технологическим оборудованием «под ключ»;

- Приобретение, завозка основных и вспомогательных материалов для производства (оборотные средства и пр.);

- Дислокация, набор и обучение персонала; 

- Начало  производства и выпуск продукции убойного цеха.

В рамках настоящего проекта планируется осуществлять коммерческую деятельность по следующей схеме:

Рисунок 1 - Схема коммерческой деятельности предприятия


     

  


При выборе данного вида продукции руководствовались следующими выгодными условиями для населения Кыргызстана, в частности, ________________________:
- производство импортозамещаемой продукции (убойный цех находиться недалеко от города (села) ______________;

-  обеспечение населения экологически чистыми продуктами круглый год;

-  относительно низкие цены на продукцию.

Проект будет осуществляться по двум направлениям:

Финансовая и материальная поддержка фермеров занятых животноводством, с целью гарантированной обеспеченности забойным скотом круглый год;

Создание современного предприятия, с целью достижения международного стандарта, с дальнейшим экспортом продукции в другие страны.

Основные  экономические параметры представлены в таблице 1.1 и 1.2

Таблица 1.1 Рентабельность

	Общие инвестиции                                        
	
	тыс.долл. США

	Чистые поступления                                      
	
	тыс.долл. США 

	Срок окупаемости                                                
	    5
	лет

	Срок выплат                                                 
	    6
	лет

	Чистая существующая стоимость                           
	    
	тыс.долл. США

	Рентабельность бизнес-проекта (годовая % ставка)    
	   12
	%


Для осуществления данного бизнес плана потребуется инвестиции в количестве __________ тыс. долларов США.

Таблица 1.2 Финансовый план

	Собственный капитал
	     
	тыс.долл. США

	Грант / другие источники
	
	тыс.долл. США 

	Национальный заем
	
	тыс.долл. США

	Иностранный заем
	
	тыс.долл. США 

	Всего инвестиций
	
	тыс. долл. США


7. Финасовый план

По основному фонду инвестиционные расходы на прибретение оборудования и другие расходы составляет - _____________________________________ сомов или ________долларов США:

· Оборудование - ____________________сом/долл.США;

· Строительство мини убойного цеха - _______________сом/долл.США;

· Офисные расходы - ____________________сом/долл.США.

Общая информация

Производственная мощность  убойного цеха - _______голов

КРС/голов МРС в день.


Количество рабочих дней в месяц - ______;


Продолжительность рабочего дня - ______часов;


Потребление электроэнергии - _______кВт в месяц;


Использование воды - ________куб. метров в месяц;


Налоговые платежи (патент)- ______________сом в месяц;


Процентная ставка кредита -_______% годовых;


Срок окупаемости - ______лет.


Трудовые ресурсы
	Наименования позиций
	Кол. людей
	Среднемес. заработная плата

	Руководитель мини убойного цеха
	
	

	Рабочие операторы процессов убойного цеха
	
	

	Санитары 
	
	

	Ветеринарный врач
	
	

	Другие
	
	

	Всего
	
	


Первоначалное оборотное средство составляет на закуп КРС _________сомов и оказание услуг по убою скота __________сомов:

· _______голов КРС - _____________сом в день;

· Заработная плата работников - ___________сом в месяц;

· Коммунальные расходы - ___________сом в месяц;

· Налоговые платежи (патент) - __________сом в месяц;

· Коммерческие расходы- ____________сом в месяц.
Стоимость услуг

	Наименование услуг
	Стоимость (сом)

	Убой 1 головы КРС
	

	Убой 1 головы МРС
	

	
	


Общее капитальное вложение

	Расходная часть проекта
	Сумма (сом)

	Расход на приобретение земельной участки
	

	Расход на оборудования
	

	Расход на строительство мини убойного цеха
	

	Расходы на офисные оборудования
	

	Первоначальное оборотные средства (убой скота линого подсобного хозяйства) - 1
	

	Первоначальное оборотные средства (оказание услуг по убою давальческого скота) - 2
	

	
	

	
	

	
	

	Бардыгы - 1
	

	Бардыгы - 2
	



Прогнозируется: 


- расход запрашиваемой суммы - ____________сом   или _______%;


- личный капитал - _______________сом или _______%.

Планируемый результат 9 (в месяц):

а) оказанию услуг по убою скота (сом)
	Поступившие средства (сом)
	

	Себестоимость, в т.ч.:
	

	Заработная плата
	

	Амортизация основного средства и здания
	

	Коммунальные расходы
	

	Налог (патент)
	

	Валовая продукция
	

	Коммерческие расходы
	


	Прибыль 
	



б)  реализация скота личного подсобного хозяйства (сом) 

	Поступившие средства (сом)
	

	Себестоимость, в т.ч.:
	

	Заработная плата
	

	Амортизация основного средства и здания
	

	Коммунальные расходы
	

	Налог (патент)
	

	Валовая продукция
	

	Коммерческие расходы
	

	Прибыль 
	


8. Движение денежных средств
а) оказанию услуг по убою скота (сом)

	Период (годы)
	1
	2
	3
	4
	5

	Поступившие средства
	
	
	
	
	

	Расходы на период
	
	
	
	
	

	Операционные прибыли
	
	
	
	
	

	Амортизация
	
	
	
	
	

	Денежное движение
	
	
	
	
	

	% по кредиту
	
	
	
	
	

	Периодическая оплата
	
	
	
	
	


б) реализация скота личного подсобного хозяйства (сом) 

	Период (годы)
	1
	2
	3
	4
	5

	Поступившие средства
	
	
	
	
	

	Расходы на период
	
	
	
	
	

	Операционные прибыли
	
	
	
	
	

	Амортизация
	
	
	
	
	

	Денежное движение
	
	
	
	
	

	% по кредиту
	
	
	
	
	

	Погашение основной суммы кредита
	
	
	
	
	


Место осуществления проекта: с. ____________________________р-н, ______________ обл., Кыргызская Республика.

Площадь застраиваемого участка –______________ га. 

При выборе места для будущего объекта инициатор проекта руководствовался следующими критериями:

- соответствие санитарным нормам и расстоянием до населенных пунктов, составляющим не менее 1000 метров;

- ветеринарная безопасность;

- минимизация на капитальный ремонт зданий – приближенность к автомобильным дорогам и линиям электропередач;

- отсутствием современных, эффективных  убойных цехов в данном регионе;                      - близостью к потребителям;

- наличием асфальтированной подъездной дороги к объекту;

- близостью строительных материалов;

- наличием рабочей силы в местности;

- подведены все коммуникации (электроэнергия, водоснабжение и т.д.);

- наличием развитой инфраструктуры.
Обоснованность проекта:
          Основной мясной рынок в Кыргызстане не является изысканным. Обычный канал сбыта идет от фермера, который забивает корову у себя во дворе, перевозит тушу на местный рынок и свежую продает мясникам, которые рубят её на более мелкие куски, не считаясь с вырезками по категориям и продает её людям цельными кусками. Мясо не проходит никакого ветеринарного контроля, а соблюдение правил гигиены во время разделывания мяса и условия самого рынка под открытым небом, являются весьма сомнительными. 


Предприятие планирует стать сильным  и агрессивным игроком на рынке сбыта. Убойный цех построит свою маркетинговую стратегию на следующих источниках конкурентоспособных преимуществ:

Для   гарантированных поставок сырья, а именно скота на убой, предприятие будет содействовать и поощрять фермеров разводить, откармливать и увеличивать численность скота.

Увеличить оплату за скот хозяйствам, поставляющим скот на убой до 5% по сравнению  со средней ценой. Оплата должна соответствовать изменениям индексации цен на товары. 

Убойный цех, чтобы осуществить свою идею бизнеса и выполнить поставленные задачи, будет стремиться усовершенствовать свои конкурентные показатели на мясном рынке следующим образом: 

- Обеспечив необходимые поставки КРС и МРС, составив контракты на необходимое качество и попытаться выровнять ежемесячные поставки, предложив высокие цены, за скот, поставленный в несезонье;

- Увеличив срок годности продукта через повышение санитарного состояния всего производственного оборудования и окружающей среды, улучшение упаковки продукта и использованием более подходящих транспортных средств;

- Улучшив качество продукта, путем повышения его бактериального состояния внутри цеха и помогая поставщикам КРС и МРС  повысить качество сырья;

- Сократив производственные затраты путем более эффективного использования мощностей, уменьшив энергетические затраты;

- Удержав  в руках хотя бы 50% прибыли после вычета налогов, чтобы укрепить предприятие путем уменьшения финансовых затрат и обеспечив, таким образом, зарплату на будущее путем, если нужно, перекладывания старых инвестиций и когда требуется – путем новых инвестиций;

- Добиваясь чтобы рабочие получали удовлетворение от работы через образование и создавая постоянные, вдохновляющие и привлекательные рабочие места, за которые квалифицированные рабочие и в необходимом количестве будут получать хорошую зарплату;

- Введение более подходящих организационных структур и инновационных методов управления.

Запуск подобного производства позволит обеспечить население качественной, отечественной продукцией.
Перечень предлагаемых моделей цехов по убою

и первичной обработке скота (КРС и МРС)

	Пор. №


	Наименоваие обрудования
	Мощность убоя скота
	Стоимость уб. цеха по странам производителя


	примечание

	
	
	
	Россия


	Турция
	КНР
	

	1
	Оборудования мини цеха по убою скота


	8 голов КРС в день
	3,0 млн рублей
	76,0 тыс. долл.

США
	-
	Без холодиль. установок

	2
	Убойный цех КОЛЛАКС 14343/15 по первичной переработке скота


	150 гол. КРС в день или 500 голов МРС в день


	122,3 млн рублей
	-
	-
	С холодиль. установкой 

	3
	Оборудования мини цеха по убою скота
	50 гол. КРС и 

100 гол. МРС в день


	-
	330,0 тыс. долл. США
	-
	С 5 холод.

 камерой охлаждения, хранения

	4
	Убойный цех скота


	50 гол. КРС в день
	70-80 млн рублей
	-
	-
	С холодиль. установкой



	5
	Убойный цех скота
	10 голов КРС в день


	-
	-
	50-60 тыс. долл. США
	С холодиль. установкой




ПАРАМЕТРЫ КРЕДИТОВАНИЯ 

ПО КРЕДИТНОМУ ПРОДУКТУ «БИЗНЕС-ИНВЕСТ»

	№ п/п
	Параметры
	Содержание

	1. 
	Целевая группа
	Субъекты малого и среднего бизнеса, зарегистрированные и осуществляющие свою деятельность на территории Кыргызской Республики, которые отвечают требованиям Кредитной политики Банка, а также следующим критериям:

· объем валовой выручки субъекта МСБ за предыдущий год не более 30 млн.сом;

· средняя численность работников за отчетный период не более 300 человек;

· доля участия государства, общественных и религиозных организаций (объединений), благотворительных и иных фондов в уставном капитале субъекта МСБ не должна превышать 5 процентов;

· доля в уставном капитале субъекта МСБ, принадлежащая одному или нескольким юридическим лицам, не являющимся субъектами МСБ, не должна превышать 20 процентов;

· субъект МСБ которому выдается кредит, не должен является инсайдером или аффилированным лицом Банка
* при кредитовании субъектов МСБ Банк производит оценку и анализ на основе своих методологических нормативов и требований к заемщику и бизнес-плану.

	2. 
	Назначение кредита
	Отрасли сельского хозяйства, переработки и промышленности:

1. Приобретение, обновление, расширение и модернизация основных средств;  

2. Прочие долгосрочные инвестиции; 

3. Развитие экспортных операций и импортозамещения.

	3. 
	Приоритетные направления
	1. В сфере растениеводства:

- тепличные хозяйства;

- овощехранилища;

- субъекты, внедряющие капельное орошение.

2. В сфере животноводства:

- разведение племенного и породистого скота молочного и    мясного направления;

- убойные цеха;

- разведение тонкорунных овец.

3. В отрасли переработки сельскохозяйственной продукции:

      - переработка молока и мяса.  

	4. 
	Сумма кредита
	Минимальная сумма кредита 500 000 (пятьсот тысяч) сом;

Максимальная совокупная задолженность на одного заемщика в рамках данного кредитного продукта согласно требованиям Кредитной политики Банка, но не более 144000 000 (сто сорок четыре миллиона) сом

	5. 
	Собственный вклад заемщика 
	Не менее 20 процентов от всей суммы проекта в денежной или иной форме.

При этом максимальная сумма проекта не должна превышать более 180 000 000 (сто восемьдесят миллионов) сом

	6. 
	Срок кредита
	До 5 лет включительно, но не позднее 03 сентября 2020 года



	7. 
	Общие условия кредитования
	Согласно внутренним нормативным документам кредитования и действующих тарифов Банка.

	8. 
	Валюта кредита
	Кыргызский сом

	9. 
	Процентная ставка
	12 (двенадцать) процентов годовых

	10. 
	Обеспечение по кредиту
	Согласно требованиям Залоговой политики Банка



	11. 
	Метод финансирования
	Кредит

	12. 
	Комиссионные сборы 
	- услуги КИБ – 90 сом;

- комиссия за выдачу наличных денежных средств с расчетного счета не взимается.

	13. 
	График погашения кредитов
	Индивидуальный график согласно денежным потокам. 

При этом погашение основного долга по кредиту не реже 1 раза в полугодие; погашение процентов – не реже 1 раза в квартал.

	14. 
	Льготный период
	По основному долгу – при необходимости до 9-и месяцев.

По процентам – при необходимости до 3-х месяцев.

	15. 
	Штрафные санкции
	1. В случае несвоевременной оплаты платежей по кредиту начисление производится, начиная с 6-го дня образования просроченной задолженности по графику погашения, в размере согласно действующим тарифам Банка.

2. В случае нецелевого использования кредита первоначальная процентная ставка по кредиту увеличивается на 12 (двенадцать) процентов годовых со дня выдачи кредита.

3. За досрочное погашение – комиссия не взимается.

	16. 
	Особые условия
	Не подлежит финансированию:

- производство табака и табачной продукции, алкогольных напитков, оружия, наркотических средств за исключением препаратов медицинского значения;

- игорный бизнес;

- принудительный и детский труд; 

- приобретение скота, за исключением случаев, указанных в пункте 4.

- приобретение недвижимости;

- рефинансирование долгов;

- прочие виды деятельности, запрещенные законодательством КР.

Все проекты по продукту утверждаются Головным офисом Банка.


Забой КРС и МРС в соответствии со всеми санитарно-гигиеническими требованиями





Реализация оптовым и розничным реализаторам











Экспорт в другие страны














